Flissig bleiben
Sichern Sie lhre Liquiditat
fur 2010

Ihre Top-Themen

| Die Liquiditatsanalyse: So ermitteln Sie zutreffend die Lage und
erkennen bereits friihzeitig beginnende Probleme

| Wie Sie Working-Capital-Managementprozesse in lhrem Autohaus
einsetzen, um die Liquiditat sicherer zu machen

| Wie Sie sich am besten auf ein Bankgesprach vorbereiten und mit
einer erfolgreichen Strategie zielsicher flhren

| Stichwort: Haftungsfreistellung. Wie Sie mit 6ffentlichen
Finanzhilfen und Blrgschaften doch noch ans Ziel kommen

lhr Referent

Martin Dieter Herke: , Trotz gegenteiliger
Beteuerungen: Die Banken verweigern wei-
terhin Kredite. Der Einsatz eines Kredit-
mediators und die Auflage von Mittelstands-
fonds sind lediglich Feigenblatter. Autohaus-
unternenhmer sind gut beraten, wenn sie die
Liquiditat inrer Betriebe durch die richtigen
Eigeninitiativen sicherstellen.”

Lésen Sie lhre Liquiditdtsprobleme durch
praxiserprobte MaBnahmen und erfolgreiche
Bankverhandlungen.

Mit freundlicher Unterstiitzung der:

FFSGROUP AUTOHAUS

BANK LEASING VERSICHERUNG



Liquiditat sichern!

Auch ein Hurrikan ist anfangs ein laues
Liiftchen. Deshalb ist es wichtig, dass Sie
beginnende Liquidititsprobleme bereits in
ihren Anfangen erkennen und wirksam
bekampfen.

In unserem Seminar zeigt lhnen Martin Dieter
Herke aus seinem reichen Erfahrungsschatz
als ehemaliger Banker und langjahriger
Autohaus-Finanzberater nicht nur, wie Sie
Liquiditatsprobleme erkennen, sondern wie
Sie Liquiditatsprobleme losen konnen.

Sie erhalten Tipps und Anregungen iiber
MaBnahmen, die Sie zusammen mit lhren
Mitarbeitern im Autohaus umsetzen konnen,
und wie Sie am besten mit lhren Banken
verhandeln, um trotz aller Vorbehalte, die
diese gegentiber der Kraftfahrzeugbranche
haben, erfolgreich zu sein.

Termine/Orte

Dienstag, 18. Mai 2010 in Diisseldorf
Donnerstag, 20. Mai 2010 in Miinchen

Jeweils von 10:00 bis 18:00 Uhr.
Ortsangaben sind GroBraumangaben.

(bitte ankreuzen):

Programmauszug

| Friiherkennung: Wie Sie bereits friihzeitig
beginnende Liquiditatsprobleme erkennen
und wirksam bekampfen konnen

| Liquiditatskennzahlen: Was sie aussagen
und was Sie nicht aussagen konnen

| Wenn die Bank nicht finanzieren will
— lhr erster Schritt: MaBnahmen zur Bonitéts-
verbesserung bzw. zur Verbesserung der
Ratingnote

| Was Sie jetzt noch zur Verbesserung lhrer
Ratingnote tun konnen

| Diese Maglichkeiten haben Sie, um die
Liquiditét Inres Autohauses aus eigener Kraft
Zu verbessern

| So bringen Sie mit der Analyse von Working-
Capital-Managementprozessen Transparenz
in lhre Besténde, Forderungen und Verbind-
lichkeiten und stabilisieren lhre Liquiditat

| Chancen und Risiken, wenn Sie Ihre Liquiditat
durch den Abbau von Fahrzeugbestdnden
beeinflussen

| Wann und warum der ,l&stige” Liquiditatsplan
hilft

| Inre Vorbereitung auf ein Liquiditatsgesprach
mit der Bank

| Argumente, Unterlagen und die Art der
Gesprachsfiihrung, die Banken am ehesten
liberzeugen

| Wann offentliche Fordermittel (mit
Haftungsfreistellung) und Biirgschaften
eine Finanzierungsmoglichkeit zur
Liquiditatsverbesserung darstellen

| Praxiserprobte Unterlagen und Checklisten

Expertengesprach

Maik Kynast,
Geschéftsfiihrer der FFS Bank GmbH

lhr Referent

Martin Dieter Herke, selbst gelernter Banker,
zeigt lhnen, wie Sie auch in schwierigen Zeiten
erfolgreich mit Banken verhandeln konnen.
Mehr als 25 Jahre Beratungspraxis im Bereich
der Autohaus-Finanzierung garantieren praxis-
nahe Anregungen.

Zielgruppe

Das Seminar wendet sich an Inhaber,

Geschéftsfiihrer und Finanzleiter aus dem freien

und markengebundenen Automobilhandel.

AUTOHAUS
Faxanmeldung +49(0)88,/203043-1293

Ja, wir melden folgende Teilnehmer an

1. Teilnehmer(in) (Vor- und Zuname)

[] Diisseldorf Dienstag, 18. Mai 2010
] Miinchen Donnerstag, 20. Mai 2010 2. Teilnehmer(in) (Vor- und Zuname)
Jeweils von 10:00 bis 18:00 Uhr. Ortsangaben sind GroBraumangaben. Firma
Die Teilnahmegeblihr von 299,— Euro zzgl. ges. MwSt. ermaBigt sich bereits ab StraBelNr
dem zweiten Teilnehmer desselben Unternehmens auf 249,— Euro, inkl. Teilneh- '
merunterlagen, Kaffeepausen und Mittagessen. AUTOHAUS-Abonnenten und 7o
Kunden der FFS GROUP erhalten den erméBigten Preis von 249,- Euro.

. . L .
Bitte geben Sie Ihre jeweilige Kundennummer an! Telefon/ Fax
Sie konnen sich auch im Internet anmelden unter:
www.autohaus.de/akademie E-Mal
Telefon: +49 (0) 89/203043-1268 Datum
Die schriftliche Abmeldung bis 8 Tage vor Seminarbeginn ist kostenfrei. Ab 7 Tage vor Seminarbeginn wird

Kundennummer

eine Stornogebiihr von 50 % der Seminargebiihr berechnet. Bei Nichterscheinen des Teilnehmers berechnen

x Unterschrift

wir die gesamte Seminargebiihr. Eine kostenfreie Vertretung des angemeldeten Teilnehmers ist maglich. Es

gelten die AGB der AUTOHAUS akademie.

AUTOHAUS akademie | Aschauer StraBe 30 |

D-81549 Miinchen
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