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Zukunft heute gestalten
Die zehn wichtigsten Regeln
fur solides Wachstum

Ihre Top-Themen

| Die aktuelle Situation — wie sicher ist der Aufschwung?
| Eigene Standortbestimmung — so bewerten Sie die
Zukunftsfahigkeit lhres Unternehmens!

| Horizonterweiterung — wie Sie eine praxistaugliche
Wachstumsstrategie umsetzen!

Ilm Einkauf liegt der Gewinn — wie Sie extern wachsen
und Autohandelsbetriebe richtig einkaufen!

| Wachstumsspielraume schaffen — wie Sie lhre
Finanzierung absichern!

lhr Referent

Norbert Irsfeld, Geschéftsfiihrer,
Prudentes Management GmbH:
~Dynamische Unternehmer sollten jetzt die
Zeit nutzen, um in die nachste Wachstums-
phase einzutreten. Dabei gilt es, Fehler und
Fallstricke zu vermeiden.”

So machen Sie |hr Unternehmen zukunftssicher!
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Zukunft gestalten!

Ist nach der Krise vor der Krise? Alle Indika-
toren weisen steil nach oben. Der deutsche
Autohandel schopft nach vielen mageren
Jahren endlich wieder Hoffnung. Stellen

Sie jetzt die Zukunftsweichen auf Erfolg!

Norbert Irsfeld zeigt in diesem Seminar an-
hand von 10 Wachstumsregeln auf, wie Sie
die richtigen Langfristentscheidungen treffen,
um die Unternehmensrentabilitat nachhaltig
zu steigern.

Sie erhalten konkrete Tipps und Anregungen,
wie Sie Ihr Unternehmen auf einen soliden
Wachstumspfad fiihren. Insbesondere erfah-
ren Sie, wie Sie Fallstricke und Fehler beim
Erwerb von Autohandelsbetrieben vermeiden
und gleichzeitig die Finanzierung sichern.

Termine/Orte

Mittwoch, 23. Marz 2011 in Hamburg
Donnerstag, 24. Mérz 2011 in Hannover
Dienstag, 29. Marz 2011 in Essen
Donnerstag, 31. Mérz 2011 in Stuttgart

Jeweils von 10:00 bis 17:00 Uhr.
Ortsangaben sind GroBraumangaben.

Faxanmeldung +49(0)89 203043-1293

Ja, wir melden folgende Teilnehmer an

(bitte ankreuzen):

Programmauszug

Standortbestimmung

| Analyseinstrumente zur Ermittlung der
langfristigen Zukunftsfahigkeit des eigenen
Unternehmens

Neue Horizonte entdecken
| 10 Wachstumsregeln zur
Unternehmenssicherung

Wachstumstreiber lokalisieren
| Die eigenen Erfolgsfaktoren konkretisieren
und ausbauen

Internes vs. externes Wachstum
| Was spricht fiir das eine, was fiir das andere?

Fehler vermeiden
| Wie Sie beim Unternehmenskauf betriebswirt-
schaftliche und rechtliche Fallstricke vermeiden

Erfolg von Anfang an
| Betriebsiibernahmen von Anfang an operativ
erfolgreich fiihren

Das bringt die Zukunft
| Zukunftsratings entwerfen und die
Expansionsfahigkeit ermitteln

Finanzierung sichern

| Mit modernem Finanzmanagement die eigenen
Wachstumsstrategien entwickeln und Haus-
bank und Finanzierungspartner gewinnen

Finanzierungsreserven schopfen
| Durch Kapitaleffizienz Liquiditat erzeugen,
Risiken minimieren und Ertrage steigern

Filhrung ist das A und 0

| Moderne Flihrungs- und Management-
kompetenzen entwickeln, um filialfahiger
zu werden

Kurzvortrag

Wachstumschancen fiir Serviceangebote
Herbert Tenbrock, Leiter Marketing,
TUV Nord Mobilitdt GmbH & Co. KG

lhr Referent

Norbert Irsfeld ist ein ausgewiesener Experte
in der umfénglichen Beratung européischer
Autohandelsunternehmen. Der Turnaround-
experte ist Sparringspartner fiir eine Vielzahl
von Unternehmen, die ihre Restrukturierungs-
phase verlassen haben und auf einen
Wachstumspfad eingeschwenkt sind.

Zielgruppe

Das Seminar wendet sich an Inhaber, Geschéfts-
fiihrer, Gesellschafter und kaufmannische

Leiter von freien und markengebundenen
Autohdusern.

AUTOHAUS

1. Teilnehmer(in) (Vor- und Zuname)

] Hamburg Mittwoch, 23. Mérz 2011 . _

[ Hannover Donnerstag, 24. Marz 2011 2 Teiinehmer(in) (Vor- und Zuname)

[ Essen Dienstag, 29. Marz 2011

O Stuttgart Donnerstag, 31. Mdrz 2011~ Firma

Jeweils von 10:00 bis 17:00 Uhr. Ortsangaben sind GroBraumangaben. StraBe/Nr. =

Die Teilnahmegebiihr von 299,— Euro zzgl. ges. MwSt. erméaBigt sich bereits ab 3

dem zweiten Teilnehmer desselben Unternehmens auf 269,— Euro, inkl. Teilneh- PLZ/Ort %

merunterlagen, Kaffeepausen und Mittagessen. AUTOHAUS-Abonnenten und 2

Partner von TUV Nord Mobilit4t erhalten den erméBigten Preis von 269,— Euro. Telefon /Fax &

Sie konnen sich auch im Internet anmelden unter: i £

- | (=]

www. autohaus.de/akademie x é’

Telefon: +49 (0) 89 203043-1262 Datum Unterschrit -
<
=

Die schriftliche Abmeldung bis 8 Tage vor Seminarbeginn ist kostenfrei. Ab 7 Tage vor Seminarbeginn wird
eine Stornogebiihr von 50 % der Seminargebiihr berechnet. Bei Nichterscheinen des Teilnehmers berechnen
wir die gesamte Seminargebiihr. Eine kostenfreie Vertretung des angemeldeten Teilnehmers ist mdglich. Es
gelten die AGB der AUTOHAUS akademie.

Kunden- bzw. Partnernummer (bitte angeben)

AUTOHAUS akademie | Aschauer StraBe 30 |  D-81549 Miinchen



