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Bank akf bank AutoEuropa Bank Bank11 für Privatkun-
den und Handel GmbH

Bank Deutsches 
Kraftfahrzeuggewerbe 

GmbH

Commerz Finanz GmbH CreditPlus Bank AG DSL Bank – ein 
Geschäftsbereich der 

Deutsche Postbank AG

FFS Group Premium Financial 
Services

Santander Consumer 
Bank AG

S-Kreditpartner GmbH

Produkte ■■ Finanzierung für Neu-, 
Vorführ- und Gebraucht-
wagen 

■■ Standardkredit 
■■ Blockratenfinanzierung
■■ Finanzkauf: Vorausset-
zung Fahrzeug mit aus-
weisbarer MwSt. für ge-
werbliche und freiberuf-
liche selbständige 
Kunden

■■ Finanzierung mit Rest-
schuldversicherung (T, 
AU, AL) 

■■ Leasing für Neu-, Vor-
führ- und Gebrauchtwa-
gen

■■ Einkaufsfinanzierung 
online

■■ �ClassicCredit: Kredit mit 
gleichbleibenden mo-
natlichen Raten  

■■ AutoCredit: 3-Wege- 
Finanzierung mit ver-
brieftem Rückgaberecht 

■■ IndividualCredit: 
Schlussratenfinanzie-
rung

■■ PrivatLeasing 
■■ Geschäftsfahrzeug- 
Leasing

■■ EvoClassic: Vario-Finan-
zierung, flexible Anzah-
lung, individueller Fi-
nanzplan

■■ EvoSmart: Schlussraten-
finanzierung

■■ EvoService: Zubehör- 
und Reparaturfinanzie-
rung

■■ EvoPrevent: Restkredit-
versicherung für Tod/
AU/AL

■■ EvoGap+: Kaufpreisver-
sicherung, zehnprozen-
tiger Bonus auf Kauf-
preis im Schadensfall ab 
13. Monat

■■ Standardfinanzierung: 
Finanzierung mit gleich-
bleibenden monatlichen 
Darlehensraten 

■■ Schlussratenfinanzie-
rung: Finanzierung mit 
abweichender Schluss-
rate 

■■ 3-Wege-Finanzierung: 
FinanzierungPlus, Finan-
zierung inkl. GAP-Versi-
cherung, GW-Garantie 
und Mobilitätsschutz 

■■ GW-Flat: Kombiprodukt 
aus Finanzierung und 
Kfz-Versicherung inkl. 
Teil- oder Vollkasko 

■■ Kilometer- und Rest-
wertleasing für Neu-, 
Jung- und Gebraucht-
wagen (über Leasing-
partner ALD Lease Fi-
nanz) 

■■ SmartFinanz: Händler
einkaufsfinanzierung 

■■ Ratenkredit mit fester 
monatlicher Rate, fester 
Zinssatz und Laufzeit 

■■ Ratenkredit mit späte-
rem Tilgungsbeginn: 
Rückzahlung 2 bis 6 Mo-
nate nach Fahrzeugkauf, 
feste Raten

■■ Ratenkredit mit Schluss-
rate/Ballonfinanzierung: 
niedrige Raten, feste 
Laufzeit, höhere 
Schlussrate oder Um-
wandlung in Kredit

■■ Standard-Ratenkredite 
für GW

■■ zusätzlich kann der Kun-
de eine Ballonfinanzie-
rung abschließen

■■ DSL Autokredit: Pkw-Fi-
nanzierungsprodukt zur 
Absatzförderung 

■■ DSL Privatkredit: Finan-
zierungsprodukt für alle 
freien Verwendungen 
wie Zubehör-/Repara-
turfinanzierungen und 
Ablösungen

■■ FFS Flex Finance: Stan-
dardratenkredit, flexible 
Zinssätze u. Laufzeiten, 
RSV bei Tod/AU/AL 
wählbar 

■■ FFS Smart Finance: Bal-
lonfinanzierung, flexible 
Zinssätze u. Laufzeiten, 
RKV bei Tod/AU/AL 
wählbar 

■■ Anzahlung abhängig 
von Bonität des Kunden 

■■ GW-Leasing: Kilometer- 
und Restwertleasing

■■ Basis Finanzierung für 
GW mit gleichbleiben-
den monatlichen Raten 
während der gesamten 
Darlehenslaufzeit und 
kompletter Tilgung des 
Kredits 

■■ Zielfinanzierung für GW 
mit der Option, das 
Fahrzeug am Ver-
tragsende zu behalten 
oder weiterzufinanzie-
ren 

■■ GW-Leasing mit Kilome-
ter- und Restwert-Ver-
trag

■■ Standardfinanzierung: 
klassischer Ratenkredit

■■ Budgetfinanzierung: 
niedrige Raten mit einer 
Abschlussrate, nach Ab-
lauf Rückgabe des Fahr-
zeugs durch den Kun-
den, Weiterfinanzierung 
der Restrate oder Ablö-
sung 

■■ Santander AutoFlat: be-
stehend aus  Finanzie-
rung (linear oder Bud-
get), Santander Safe, 
Santander AutoCare, in-
dividuellen Händler-Ser-
vice-Leistungen 

■■ AutoFlex mit flexibler 
Gestaltung der Rate, 
während der Laufzeit je-
derzeit veränderbar 

■■ Gebrauchtwagenlea-
sing: Kilometer- und 
Restwertleasing 

■■ Reparatur- und Zube-
hörfinanzierung

■■ Finanzierungen für Neu, 
Vorführ- und Gebraucht-
wagen

■■ Auto-Kredit Klassik 
(gleichbleibende mo-
natliche Rate)

■■ Auto-Kredit Ballon: 
niedrige monatliche 
Rate mit einer Schlussra-
te, Weiterfinanzierung 
möglich

■■ keine Bearbeitungs- und 
Kontoführungsgebüh-
ren

■■ Finanzierungsbeträge 
von 3.000 bis 200.000 
Euro, Anzahlung nicht 
zwingend erforderlich, 
optionale Restkreditver-
sicherung

■■ Leasingangebote in Ko-
operation mit Deutsche 
Leasing AG

Onlineportal WebKim Professional Verkäuferarbeitsplatz-
System „Caro“

Onlineportal „Victor“ Kalkulationssystem 
Phoenix

Rata@net® Kreditsystem KESS DSL Drive FLo /Phoenix Abwicklung über das Ex-
tranet Premium Financial 
Services-Onlineportal

Händler-Mangement-
Software Kosyfa

Online-Antragssystem 
„Extranet“ über Home-
page der S-Kreditpartner 
GmbH aufrufbar

Voraussetzungen 
für GW-Händler

geschlossene Partnerver-
einbarung und Zugang 
zu WebKim

■■ zukunftsfähiges Ge-
schäftsmodell

■■ ganzheitliche Zusam-
menarbeit bei 
Absatzfinanzierung, 
Händlereinkaufsfinan-
zierung und Versiche-
rung 

grundsätzlich für alle 
GW-Händler

gültige Kooperationsver-
einbarung mit der BDK 
GmbH und Zugang zu 
Phoenix

Rahmenvertrag mit Com-
merz Finanz GmbH

■■ grundsätzlich eine 1- bis 
2-jährige Geschäftstä-
tigkeit

■■ Registrierung über die 
Homepage oder die 
Hotline

■■ Marken- bzw. Mehrmar-
kenhändler und freier 
Händler mit Ausstel-
lungsraum

■■ Erlaubnis zur Ausübung 
des Gewerbes gemäß 
der §§ 34c und 34d 
GewO

■■ Vertriebsvereinbarung 
mit der DSL Bank

Absatzrahmenvertrag FFS 
und Kooperationverein-
barung BDK

gültige Händlerverein-
barung mit Premium 
Financial Services 

■■ gepflegter Ausstellungs-
raum bzw. Gebraucht-
wagenplatz 

■■ Internetzugang 
■■ Handelsregistereintrag
■■ gültiger Rahmenvertrag 
mit Santander

■■ Vertragshändler und 
freie Händler

■■ gute Bonität und mind. 
3-jährige Erfahrung im 
B2C-Fahrzeughandel

■■ gültige Kooperations
vereinbarung mit S-Kre-
ditpartner

Besonderheiten ■■ regionale Betreuung vor 
Ort 

■■ serviceorientierte 
schnelle Abwicklung 

■■ alles aus einer Hand: Fi-
nanzierung und Leasing 
für den privaten und ge-
werblichen Kunden  

■■ Händlereinkaufsfinan-
zierung mit transparen-
ter Zinsrückvergütung

■■ kein Cross Selling 
■■ herstellerunabhängig

■■ Zukauf von Fahrzeugen 
aus Inkassobestand der 
AutoEuropa Bank/Auto-
Europa Leasing möglich 

■■ AutoEuropa Bank ist 
eine Zweigniederlas-
sung der Volkswagen 
Bank GmbH

■■ persönlicher Ansprech-
partner vor Ort für jeden 
Handelspartner

■■ �Zinssätze ab 3,99 Pro-
zent bei GW-Finanzie-
rung

■■ schnelle Kreditentschei-
dung und unkomplizier-
te Kreditabwicklung 

■■ herstellerunabhängiger 
Komplettanbieter

■■ Absatzfinanzierung und 
Absatzleasing, Händler-
refinanzierung, Investiti-
onsfinanzierung, Versi-
cherungen und Services

■■ ausführliche und per-
sönliche Beratungsge
spräche 

■■ Aktionsangebote kön-
nen durch subventio-
nierte Zinssätze indivi-
duell gestaltet werden, 
z. B. zum Abverkauf be-
stimmter Modelle 

■■ Vermittlung von Ser-
vice- und Garantiebau-
steinen der Europ Assis-
tance Versicherung AG

■■ Schnelligkeit bei Bear-
beitung der Kreditanfra-
gen und bei Fragen rund 
um die Finanzierung 

■■ herstellerunabhängig, 
Captive-Bank für Suzuki 
Europe in der Absatz- 
und Einkaufsfinanzie-
rung

■■ absoluter Kundenschutz 
zur Sicherung attrakti-
ver Anschlussgeschäfte

■■ Wettbewerbsvorsprung 
durch flexible Finanzie-
rungslaufzeiten bis zu 
120 Monate

■■ Bündelung bestehender 
Verbindlichkeiten zu ei-
ner Rate über den DSL 
Privatkredit

■■ engere Kundenbindung 
und Verbesserung der 
Kundenliquidität

■■ optionale Reparatur- 
und Zubehörfinanzie-
rung mittels DSL Privat-
kredit

das Absatzgeschäft wird 
in Kooperation mit der 
BDK abgewickelt

Premium Financial Ser-
vices ist eine Geschäfts-
bezeichnung der BMW 
Bank GmbH

■■ Santander AutoFlat gilt 
auch für GW 

■■ Kaufpreis Versicherung 
Santander Safe gilt auch 
für GW bis zu einem Al-
ter von 8 Jahren 

■■ Santander RatenSchutz-
Versicherung, auf 
Wunsch auch mit Ar-
beitslosigkeitsversiche-
rung und Partnerschutz 
möglich

■■ Kreditspezialist der 
Sparkassen-Finanzgrup-
pe

■■ Förderung der Zusam-
menarbeit zwischen 
Händler und örtlicher 
Sparkasse 

■■ schnelle Abwicklung des 
Finanzierungsgeschäfts 
und gute Konditionen

■■ Provisions-, Bonus- und 
Incentive-Möglichkeiten 
für mehr Erträge im Au-
tohaus

Ansprechpartner zuständiger Gebietsleiter 
www.akf-bank.de

Tel. 0531/ 212 20 20
haendler@autoeuropa-
bank.de
www.autoeuropabank.de

Kfz-Händlerservice 
Tel. 02131/ 609 83 34 
www.bank11.de/an-
sprechpartner

Händlerbetreuung 
Tel. 040/ 480 91 77 77  
info@bdk-bank.de

Matthias Mühlhans, 
Leiter Vertrieb Automo-
tive 
Tel. 0170/ 925 34 50

Tel. 0711/ 342 39 39 05
finanzierung@creditplus.
de

ServiceCenter DSL Privat-
kredite 
Tel. 0800/ 100 19 33 (kos
tenfrei; Mo - Fr 9.00 bis 
18.00 Uhr) 
Fax 0231/ 180 17 09 
autokredit@dslbank.de

Tel. 0711/ 906 38 38
marketing@ffs.de

Gabriele Manske, 
Leiterin Mehrmarkenfi-
nanzierung 
Tel. 089/ 3184 45 23 
gabriele.manske@bmw.
de

zuständiger Händler-
Berater

Uwe Gericke, 
Abteilungsdirektor 
Automotive 
Tel. 06172/ 88 27 48 
uwe.gericke@s-kredit-
partner.de
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